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4S店赚钱套路 
1.车价
我们卖一辆车的提成是固定的，不管卖多少钱~所以多一千少一千无所谓的，全看我们领导关系怎么样，能不能申请下来，这个方面您如果厉害的话，可以把钱压一压~不过肯定有个底线，您别无休止的想要底价，您觉得差不多合适就行，才能买的舒心。
2.精品/装饰/装潢
这个地方是个大头哦，对于我们来说，可是5%的提成哦~ 所以我们会想进办法让您多买我们店内的东西~而且会告诉你在外面乱加装东西万一出事了可没有3年10万的质保哦，反正就是吓您咯~我们店内员工自己车装东西都是天猫淘宝咯，给我们售后师傅买盒烟，给点零用钱之类的，分分钟都装好了。
3.贴膜
为什么不把贴膜放装饰里么，因为我们给你们说的什么3M啊，威固膜啊，我们都是成桶的进过来，成本狠狠狠狠低的，低到什么程度？ 成本80%是3个师傅贴3个小时的人工呀。不过要说好不好，还是4S的好，我们真的是有任何一点点小问题我们都给你们重新换新的哦，反正就是人工嘛，师傅闲着也是。外面哪找这么负责任的？所以贴膜上，多压价，我们这边基本1000就能给你出~
4.保险
我最爱的保险，不优惠呢~为什么人家电话车险都能打7折，外面普通车险也能8折，你这为啥不打折？因为我们是厂家直保/24小时免费救援/我们有保障/在哪买的车在哪修全用原厂/品质有保障blablabla 
我有纯利润的50%的提成好吗！一般我们4S跟保险公司拿在7-8折之间，剩下的是我们要赚的好嘛！你一万的保险我能提1000块！我干嘛要给你打折！ 我就要靠我的口才让你在店里买全险！因为我们真的对于事故车很负责！24小时，事故车组的同时大冬天凌晨睡着了听到你车出问题，绝对爬起来去帮你解决！不过您别真以为这是对您好，因为您的车要修啊，这可是产值啊，可是他们赚的钱，您可是金主啊~ 你在别的保险公司买保险能体会到这事么 其实也能~只要有车修谁挑啊~ 所以保险还是靠嘴忽悠，毕竟也真的是为您有保障~
5.分期
娃哈哈哈哈，分期简直是齐活啊，一收手续费，二必须买全险，三必须交续保押金，四必须啪啪啪
所有4S都收手续费，这项费用是4S的纯利润，没有任何成本，我们当属根据你车型不同来定，小车2500 中车3000 大车3500，对应提成500 600 700~你说赚不赚！
分期必须全险，而且不打折，我们都说因为分期车，万一blablabla~ 反正这一项你每出10000我赚750-1000~ 你说赚不赚！
续保押金是啥，就是你要分三年，你必须在我们店连买3年保险，为了保证你第二年在我这买，所以你先交2000块押金~反正都是你的钱，以后还能用嘛~这是啥意思，就是以后每年我还能赚750-1000哦~你说赚不赚！
这里面，手续费是可以谈的，不能没有，不赚钱谁卖你？
第一年分期折扣是没法谈的，4S都这样，不能破坏市场。
以后的分期是不用在4S交的，哪便宜哪买去呀~
6.上牌费
你可以自己跑去办，花费大概是100以内，1-2天的全天时间，也可以我们代办，700块带环保标，你不用花时间，一单我们提30，毕竟公司要养活一个专人去办事嘛，看各位怎么觉得了，看看自己纠结无比的办证的一天值不值600块的溢价咯~
总的来说，一辆车提300，3000分期手续费提500，1万块的保险提800，1万装饰提500，一辆完美的车大概赚你2000块左右呢，不过我们要付出的也差不多值这个数啦。
7.最后，同城4S
你以为不同店可能会有很大不同？错的离谱啦
大家店总都认识啦，行业就那么大，说不定都是从一家店同事做起来的~而且每个店总都要经常开区域会啦，厂家会啦，大家都是赚你们钱的~都是人精不会自己作死自己城市的市场的，有些默认的东西比如手续费3000啊，分期必须在4S买保险啊，导航最低3000块啊，都是行业潜规则，没得挑的。你可以多问几家多了解，但是别太纠结。
最后的最后，挑个离家近的，办事稳重靠谱不丢车钥匙的销售（我们新同事经常丢钥匙哈哈~），寻个自己觉得挺满意挺符合预期的价格，开心的办了就行~
别为那千百块劳心劳力的奔波好几天，真对不住您提车时预约的心情~
根据自己的预算选好自己的车型，查找到当地所有的4s店以及汽车综合经销商（就是各种牌子都卖的）。既然问题是如何不被忽悠，那么提前了解自己要买的车型的配置以及价格，因为现在4S店现在经常卖加装车，就是加所谓的导航啊，迎宾踏板这些的，就是这么点东西要在官方指导价的基础上加几千甚至1万多这些都有可能（价格越高的车加装这些东西加价越多啊）下面我们来看看打死奥拓的途观吧
看见没 贵了多少？？好吧第一个坑已经说了
下面来说第二个坑。买车如果是全款买车一般4S店会要求在公司买保险，一般比外面贵个几百上千吧（关键是销售会看你是不是钱多人傻，如果是的话，你就活该被坑）这是第二坑。
上户自己去上吧，4S店一般收费也是几百到一千不等。自己上户12百搞定。这是第三个坑。
下面说说最大的坑。吼！吼！买车在4S店按揭买车一般会比全款买车多一万以上。当然你会说又利息啊，多了很正常。但是4S店买车不光会多利息还会多很多的手续费，列举出来有哪些吧
1：保证金 按揭车商家会要求在店买保险，并且还要缴纳保证——一般是一千。什么意思呢，意思就是你在我这里买了——你贷款多少年就要在我这里买多少年的保险，上面已经说了4S店的保险会比外面贵几百到一千多不等。并且我们那时候保证金公司是不会退的。
2 手续费 TM的干了两年我就不知道手续费是什么东西，都TM解释不清楚啊，说白了就是商家要挣的钱，我们那时候收的是手续费一个月100元 3年嘛就是3600。
3 贷款手续费 这个就不一定了，一般会收你两个点。注意这个东西不是利息哦！！十万的车你贷款7成那么手续费就是1400元。还有最后一个 TM 我忘记了 记起了再说。这个怎么解决呢？可以问下商家和哪些银行有合作然后做银行分期吧。不要问我怎么做分期。自己去度娘去银行问啊！！
知道这些你就可以去4S店砍价了，每个4S店都去看，注意不是随便的看，首先你要表现出诚意我是来买车的不是来买菜的。这样销售代表才会给你报出相对低的价格。每个4S店都要去砍啊 不要怕浪费时间因为节约下来的都是真金白银啊。如果价格实在砍不下去了就找4S店多要次保养啊，地盘护甲这些的吧。然后签合同交订金啊。
记得请你的销售顾问 还有经理吃了饭或者提两瓶酒吧。（注意不要给钱，你是在砸他们饭碗啊）后面车辆保养得时候你会感谢我的。
提车须知.        第 2 页 / 共 2 页 
